
 

 
  Project Proposal 

 

 

1. ข%อมูลพ้ืนฐาน  

    ช่ือบริษัท / หน/วยงาน / โครงการ 

............................................................................................................................................................................. 

    ประวัติความเป<นมา 

• ก/อต้ังเม่ือวันท่ี .............................................................................................................................................. 

• ผูBก/อต้ัง ......................................................................................................................................................... 

    วัตถุประสงคFในการก/อต้ัง : 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

    ท่ีต้ัง / พ้ืนท่ีดำเนินการ 

    ท่ีอยู/ …………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………  

    จังหวัด ....................................................รหัสไปรษณียF .....................................เบอรFโทรศัพทF ............................................... 

    อีเมล : ................................................................เว็บไซตF (ถBามี) ................................................. 

 
2. ทีมร4วมพัฒนา 

ชื่อ – นามสกุล 
ประวัตกิารศกึษาสูงสุด

และประสบการณ> 
ทักษะเฉพาะทาง บทบาทในโครงการ ความรับผิดชอบ 

[ชื่อจริง นามสกุล] 
- จบการศึกษาจาก...  

- มีประสบการณ=ในด@าน… 

- การพัฒนาเวบ็แอป  

- UX/UI Design 

หั วห น@ า โค รงก าร  (Project 

Manager) 

- วางแผนและควบคุมงาน

โดยรวม  

[ชื่อจริง นามสกุล] 

- เคยทำงานที่บริษัท...  

- รdวมพัฒนาแอปฯ หลาย

โครงการ 

- Python, AI/ML, API 

Integration 

นักวิจัย / นักพัฒนา 

(Developer) 

- พัฒนาโปรแกรม

ปnญญาประดิษฐ= 

 

3. แนวคิดและนวัตกรรม 



    3.1 ปXญหาท่ีตBองการแกBไข / โอกาสท่ีพบเห็น   

         (โปรดระบุปXญหาท่ีเกิดข้ึนจริงหรือโอกาสท่ีสามารถพัฒนาไดB) 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 
    3.2 โซลูชัน AI ท่ีนำเสนอ (เทคโนโลยี, อัลกอริทึม)  

         อธิบายว/าใชB AI รูปแบบใด เพ่ือแกBไขปXญหาน้ัน 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 3.3 ความแตกต/างจากคู/แข/งในตลาด (Unique Selling Point) 

           อธิบายว/าอะไรคือจุดเด/นหรือความแตกต/างท่ีเหนือกว/าคู/แข/งในตลาด  

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

4. ตลาดและกลุ4มเปDาหมาย 

 4.1 ขนาดของตลาด (Market Size) และแนวโนBม 

           อธิบายถึงขนาดของตลาดในปXจจุบันและอนาคต เช/น มูลค/าตลาด จำนวนผูBใชBงาน หรืออัตราการเติบโต 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 



 4.2 กลุ/มลูกคBาเปuาหมาย (Demographics & Behavior) 

           ระบุกลุ/มเปuาหมายหลักของโครงการ เช/น เพศ อายุ รายไดB พฤติกรรมการใชBงาน หรือ Pain Point ท่ีโครงการจะเขBาไป

แกBไขใหB 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 4.3 การวิเคราะหFคู/แข/ง (Competitor Analysis) 

           วิเคราะหFผูBเล/นในตลาดท่ีมีอยู/แลBว พรBอมเปรียบเทียบจุดแข็ง/จุดอ/อน และบอกว/าโครงการของคุณจะต/างจากคู/แข/งอย/างไร 

ชื่อคูGแขGง จุดแข็ง จุดอGอน สิ่งที่เราทำไดNดีกวGา 

[ชื่อแบรนด= A] มีฐานลูกค@าจำนวนมาก, มีระบบออนไลน=พร@อมใช@ ไมdมีระบบแนะนำรายบุคคล, ราคาสูง 
เรามี AI วิเคราะห=รายบุคคล และเข@าถึงได@ใน

ราคายdอมเยาว= 

[ชื่อแบรนด= B] ระบบใช(งานง,าย, มีแอปมือถือ ฟwเจอร=จำกัด, ไมdอัปเดตเนื้อหา 
เรามีระบบแนะนำอัตโนมัติและเนื้อหาปรับ

ตามพฤติกรรมผู@เรียน 

 

5. แผนธุรกิจ 

    5.1 รูปแบบการสรBางรายไดB (Revenue Model) 

         อธิบายว/าธุรกิจจะหารายไดBจากแหล/งใด และมีโมเดลการเงินแบบไหน 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 5.2 แผนการขยายตลาดและการเติบโต 

           อธิบายถึงกลยุทธFการเติบโต เช/น การเพ่ิมฐานลูกคBา ขยายตลาดใหม/ เพ่ิมผลิตภัณฑF หรือการร/วมมือเชิงกลยุทธF 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 5.3 ความร/วมมือหรือพันธมิตรทางธุรกิจท่ีมีอยู/แลBว 

           ระบุช่ือองคFกร / บริษัท / มหาวิทยาลัย / หน/วยงาน ท่ีมีความร/วมมือในดBานต/าง ๆ เช/น ดBานเทคนิค ดBานการเงิน ดBาน

เน้ือหา หรือช/องทางการตลาด 



………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

6. ความกBาวหนBาและผลลัพธFท่ีผ/านมา 

    6.1 สถานะปXจจุบันของโครงการ 

         ระบุว/าโครงการอยู/ในข้ันตอนไหนในวงจรการพัฒนา 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 6.2 ผลลัพธFหรือเมทริกสFสำคัญ (Key Metrics ท่ีวัดไดB) 

           แสดงตัวเลขหรือสถิติท่ีแสดงความสำเร็จหรือความกBาวหนBา 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 6.3 ความสำเร็จหรือรางวัลท่ีไดBรับ 

           ระบุความสำเร็จท่ีโดดเด/น 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

7. ความต%องการและแผนการลงทุน 



    7.1 เงินลงทุนท่ีตBองการและวัตถุประสงคFการใชBเงิน 

         ระบุจำนวนเงินท่ีตBองการ และรายละเอียดว/าเงินจะถูกใชBในดBานใดบBาง 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 7.2 ทรัพยากร (Resource) ท่ีตBองการ 

           ระบุความตBองการทางเทคนิคหรือโครงสรBางพ้ืนฐาน 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 7.3 แผนทางการเงินและการคาดการณFรายไดB 

           แสดงภาพรวมทางการเงินโดยคาดการณFรายไดB ค/าใชBจ/าย และจุดคุBมทุน  

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 7.4 สัดส/วนหุBนท่ีพรBอมเสนอใหBกับนักลงทุน (ถBามี) 

 สำหรับกรณีเป<นสตารFทอัพหรือบริษัทท่ีเป�ดใหBลงทุน 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

8. ความท%าทายและความเส่ียง 



 8.1 ความทBาทายท่ีอาจเกิดข้ึนในอนาคต 

 ระบุอุปสรรคหรือปXจจัยเส่ียงหลักท่ีอาจกระทบต/อโครงการ 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 8.2 มาตรการในการจัดการความเส่ียง 

 อธิบายแนวทางการรับมือหรือบรรเทาผลกระทบ 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 


